
株式会社ＹＡＫ～日本と海外のハイブリッド企業～



YAK GROUP





売上高 売上総利益

2024

YAKグループ全体の業績推移

2019 2020 2021 2022 2023
0

5

10

15

20

(億円)

(年)

8億700万円

3億1200万円

11億5300万円10億9600万円

18億2700万円

21億2900万円

22億1100万円

4億6500万円

6億2900万円

9億3300万円

12億7100万円

9億7600万円



2025年6月 東京証券取引所 TOKYO PRO Market 株式上場

売買【買取再販】 売買【仲介】

＜Group Company profile＞

創業： 2015年(創立10周年)
本社： 東京都台東区上野5-8-8

YAK御徒町ビル

主事業： 海外(現在は中国・台湾・香港)顧客を
対象とした不動産関連事業

従業員： 117 名 (※2025年6月グループ連結)

売上高： 22 億円 (※2024年12月グループ連結)



日本のビジネス文化 海外のビジネス文化

（年功序列ではなく）
従業員の自己実現と頑張りを応援する

成果主義の仕組み

唯一無二のハイブリッド文化

「親切心」や「思いやり」
相手の立場を想像し先回りして行動する力

×

①海外顧客を対象とした他の企業にはない強み・差別化

②日本人顧客へもしっかりと対応



① どんなことでも良いので、やりたい事を語れる！

② 新しいことに挑戦する勇気を持つ！

③ 自分の成長を信じて行動する！

④ 広い視野で物事を考える！

⑤ 常に変化に気づき、素早く対応する！

⑥ 柔軟に工夫し、進化し続ける！

⑦ 人を想う力で、チームと組織を強くしていく！

YAKグループはこのような仲間を徹底的に応援します！



多方面での有資格者

2024年度の成約実績： 408案件

アクセス抜群
最寄り駅 ５駅以上





(2025年7月テレビ東京 WBS)

(2024年2月テレビ朝日グッド！モーニング) (2024年4月日本テレビ情報ライブミヤネ屋)



外国人顧客の取引件数は業界トップクラス 10社以上の金融機関との提携 日本ならではの細やかな社員研修の充実



～データでみる～日本の人口推移 出典：令和5年版厚生労働白書

（経済協力開発機構では15~64歳までの人を生産年齢人口と定義）

後期高齢者

生産年齢人口



不動産

実需不動産（マイホームで住む）

投資不動産（賃貸で家賃収入）

買う

売る

買う

売る

YAK全体の６割のお客様
物件種別：区分マンション・一戸建て

YAK全体の４割のお客様
物件種別：一棟マンション・アパート

区分マンション

生活環境は？（スーパー・公園・病院等）
子供の学区は？ 書斎はあるか？
子供部屋がほしい？ 家具家電・ベッドはどう配置しよう？
治安は良いか？ 住宅ローンは借りれるか？

資産価値としてどうなんだろう？
メンテナンス（修繕費等）にどのくらいかかるのか？
リセールバリューは？ 税金対策は？
法人化した方がよい？ 相続対策が必要かも？

顧客の悩みが全く違う！

サポートの方法も異なる

多くのバリエーションを学べる

幅広く対応できる実力をつけることが可能！

YAK対象顧客
☆国内居住の外国人顧客
☆海外在住の外国人顧客
☆日本人顧客



各々のキャリアに合わせて、
しっかりとキャリアアップが
できる会社です！

一人ひとりが夢や希望を持っ
て挑戦でき、その頑張りや
成果が報われる会社を
一緒につくります。

＜YAKのキャリアステップ＞



＜YAKの研修・懇親会・報奨旅行など・・・＞



2026年度 新社屋完成・移転予定（上野）～ 持続的な事業成長と社会貢献を目指して ～

私たちは、社会性・教育性・収益性を兼ね備えた組織を目指しています。
利益だけでなく、社会貢献と社員の成長を両立することが使命です。

毎年利益の1%を非営利団体へ寄付しています。
今後も皆様のご支援をいただきながら、更なる成長を目指してまいります。


